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nizzazione e i prodotti, questa la formula

vincente di Powergres, EE gregazions com-
merciale del settore ceramico. “Lidea imprendito-
riale - spiega Donato Mancini - & la creazione di
una societd a organizzazione reticolare, owero un
marchio Powergres, capace di trasferire in LULL | ‘N B 1l
?untmenmldel mondo Ill?hamm Imtellﬁ:m. II valnr'g ﬂW?Zﬂ o ﬂ@‘ -
il gusto, le passiuni 8 le emozioni®. Una formu 1818 T | g =h o
che soprattutto sui nuovi mercati dei grandi con- ﬁm gres
sumi, consente di partecipare allofferta e genera- ., { : 150
re ricchezza, *Siamo-partiti producendo in out sur- ‘E NECEESario Creare imprese capaci di
cing e nostre linee di prodotto - spiega Mancini - £avalcare lera dellaccesso - sotialinea
abbiama finanziato Ia nostra crescita con lapertu- Mancini - condividendo strumenti di pro-
ra a fondi d'investimento ester, che oltre Eflh'apfmr duzione in tutte le parti del mondo con |
to di mezzi finanziari ci ha permesso di cogliere propri competitors”. In questa prospet-
nuove opportunita di mercato.” Un fondo madln- tiva Powergres realizzera uno stabili-
ﬂEﬂtﬂlE ad Es&mpw ha chigstﬂ a meges di mento in !-ﬂrﬂtﬂ”ﬂ [taliano capace di
entrare al 49%, grazie a questo scambio di cultu- produrre “just in time" anche per conto
ra @ risorse [azienda ha incrementato il capitale terzi @ per piccoli lotti, che potrebbe
sociale 8 5,3 min di euro @ ha potuto acceders a diventare conveniente anche per gl ope-
un'unita di produzione nel Maghreb. Oggi ratori cinesi,
Powergres ha stabilimenti in Algaria, ma anche ‘
riattivato unitd di produzione fallita nel comprenso- Donato Maneini
rio favorendo la costituzione di cooperative di lavo-
ratori in qualitd di sowentori, ha aperto societa
commerciali in Asia per la penetrazione del merca-
to cinese @ joint venturas in India. La vocazione @&
indubbiamente allinternazionalizzazione con il 90%
del fatturato realizzato all'estero. Per dare mag-
giore italianita allestero e recuperare un grande
marchio storico italiano della porcellana, l'azienda
ha raggiunto, in questi giorni, un accordo con a
Richard Ginorl 1735 SpA di Sesto Fiorentino per
la diffusione di eccellenze in porcellana da rivesti-
mento e da pavimento in tutto il mondo,
Nonostante I'azienda abbia registrato una crescita
costante, ngg| deve fare i conti con una contrazio-
ne dei mercati caratterizzati da bisogni saturi. “La
Crigi Fnan:uama e le realtd competitive dei mercati
emergenti- spiega Mancini - hanno letteralmente
paralizzato il comparto ceramico. Una crisi strut-
turale che richiede la capacitd di intercettare il
futuro, di mettersi costantemente in discussione,,
dove nuIII Bara pill come prima. - Partendo da que*
sto concetto la mera detenzione dimmobill e beni
strumentali non costituisce pil asset vincente.
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